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IMAGING THE WORLD

Blom Sweden AB &r ett helagt dotterbolag i den norska Blom-koncernen. Moderbolaget Blom
ASA &r noterat pa Oslo Bors. Blom &r ett av Europas ledande féretag inom modern digital
kartlaggning, med éver 1000 anstallda i 13 lander och med &rsomséttning i storleksordningen
800 miljoner SEK. Bloms verksamhet omfattar hela vardekedjan fran datainsamling av geo-
grafiska data med flygburna sensorer till produktion av moderna kartprodukter och 3D-mo-
deller. For den svenska marknaden erbjuder vi hela koncernens utbud av produkter och
tjanster frdn vara kontor i Stockholm och Goteborg. | Goéteborgs finns &ven koncernens
gemensamma teknologicentrum for helikopterbaserad laserskanning. Vara kunder ar framst
statliga myndigheter, kommuner och olika privata aktorer inom planering och visualisering av
samhaélle, infrastruktur, miljovard, skog och energi.

ACCOUNT MANAGER / SALJARE - Stockholm och Géteborg

Vi soker 1-2 erfarna och dynamiska séljare inom marknadssegmenten Infrastruktur / Teknisk forsorjning samt Offentlig sektor (framst kommu-
ner) i Sverige. | arbetet ingar att ta helhetsgrepp om férsaljning och kunduppfdljning mot utvalda marknader och kunder, samt medverka i ut-
veckling och anpassning av véra produkter och tjanster for dessa. Det innebar dels ett tydligt sédljansvar och dven ett tatt lagarbete med kollegor
i Sverige saval som i ovriga nordiska och europeiska lander. Din arbetsplats ar vid ndgot av véra kontor i Stockholm och Géteborg.

VI ERBJUDER ARBETSUPPGIFTER KVALIFIKATIONER / PROFIL

e Ett spdnnande och utvecklande arbete som e Forsaljningsansvar (med forséljningsbudget) for e Hogre teknisk utbildning samt erfarenhet fran teknisk forsalj-
senior séljare och radgivare Bloms utbud av produkter och tjanster mot utvalda ning

e Ansvar och stor grad av frihet marknadssegment e Ett strukturerat, initiativrikt och resultatinriktat arbetssétt
for att uppna stallda mal e Konsultativ dialog med dina kunder for att finna deras e Anvénder svenska och engelska obehindrat i tal och skrift

e Arbete i en hogteknologisk miljé med starkt basta 16sning e God branschkannedom om geografisk IT for samhallsplanering
internationell betoning e For kontinuitet i kundrelationen &r det onskvart att du och infrastruktur &r meriterande

e Inspirerande kollegor med olika alder, kon, dven verkar som projektledare for vissa uppdrag o Tjanstens karaktar lampas for en personlighet med utatriktade,
nationalitet och kompetensomraden « Genomfora analyser och séljstrategier i samarbete séljande egenskaper kombinerade med ett professionellt for-

med var dvriga marknads- och saljorganisation hallningssatt




